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Kooperation ermoglicht neues

Finanzierungsprogramm

Hitachi Construction Machinery Europe NV (C.M.E.) teilt mit, dass es ein neues européisches Finanzierungsprogramm mit De
Lage Landen (DLL) gestartet hat, mit dem in den Niederlanden, Belgien, Italien, GroBbritannien, Frankreich, Spanien und
Deutschland Finanzierungen fiir Baumaschinen abgewickelt werden. Als Teil des Abkommens der beiden Unternehmen wer-
den unter dem Namen Zaxis Finance Finanzierungen fiir alle Hitachi-Produkte angeboten.

Yasuhiko Nakaura, Président
von Hitachi C.M.E., kommentier-
te die Entscheidung wie folgt:
,Wir haben eine Mdglichkeit ge-
sucht, unser Produktangebot mit
Finanzierungslésungen zu erwei-
tern, um unsere Verkaufsposition
zu verbessern und damit unse-
ren Marktanteil zu erhdhen. DLL
ist ein weltweiter Leasingspezia-
list mit gutem Verstandnis der lo-
kalen Méarkte. Diese Kooperation
wird unseren Kunden und unse-
rem Handlernetzwerk zuséatzli-
chen Nutzen bringen. Sie garan-
tiert, dass wir unseren Kunden
ein Einkaufskonzept mit umfas-
senden Leasingoptionen anbie-

ten, die in bester Weise ihren in-

dividuellen Anforderungen genu-

gen.*
GemaB Damian Broadbent,
DLL-Direktor fir den Bereich

Baumaschinen, wird die breite
internationale Erfahrung von DLL
im Baumaschinengeschaft den
Hitachi-Kunden zugute kommen.
,Mit diesem neuen Programm
werden wir Hitachi-Kunden eine
komplette Palette an flexiblen Fi-
nanzierungslésungen anbieten,
durch die sie problemlos Hitachi-
Maschinen ihrer Wahl erwerben
kdnnen. Zaxis Finance wird kun-
denspezifische  Finanzierungs-
moglichkeiten liefern, einschlieB-
lich der Instandhaltung der Ma-
schinen. FUr uns bedeutet die
Kooperation mit Hitachi eine Zu-
sammenarbeit mit einem der
weltweit fihrenden Baumaschi-
nenhersteller. Aufgrund gemein-
samer BemuUhungen werden wir
dieses Programm  weiterent-
wickeln und fdr den Hitachi-Kun-
den weitere Vorteile schaffen.”
Gerard von Kaathoven, DLL-
Vorstandsmitglied, fugt dem hin-
zu: ,Wir sind stolz darauf, den
Namen Hitachi zu unserem Kun-
denstamm hinzufiigen zu durfen.
Dies ist ein weiterer Schritt auf
dem Weg, unsere Position als
fihrender Anbieter von Verkaufs-
finanzierungen im Bereich Mate-
rialumschlag und Baugewerbe
zu sichern. Wir werden uns voll
dafir einsetzen, Hitachi C.M.E.
ein zuséatzliches Verkaufsange-
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bot durch professionelle Ver-
kaufsfinanzierung anbieten zu
kénnen.*

Hitachi Construction
Machinery Europe

Hervorgehend aus der Hitachi
Ltd., wurde Hitachi Construction
Machinery Co. Ltd. (HCM) 1970
in Japan als unabhangiges Un-
ternehmen gegrindet. Im Jahr
1972 wurde in Holland Hitachi
Construction Machinery Europe
(HCME) gegrundet, um sich um
die Interessen der Kunden, die
die aus Japan gelieferten Ma-
schinen gekauft hatten, zu kim-
mern und um eine strategische
Basis fur kiunftige Aktivitaten in
Europa (und dartber hinaus) zu
schaffen.

Die wichtigsten Produkte von
HCME sind Hydraulikbagger,
Radlader, Raupenkrane und
Rammanlagen. Erweitert wird die
Produktpalette durch kettenge-
triebene Hubarbeitsbthnen.
Weiterhin vermarktet HCME seit

der Ubernahme von Euclid Hea-
vy Equipment Inc. im Jahr 1998
auch Muldenkipper.

Fiar HCME arbeiten in Europa
mehr als 480 Mitarbeiter an der
auf japanischer Technologie ba-
sierenden Produktlinie. Unter-
stitzt von BUlros in Oosterhout,
Amsterdam und Verbindungs-
buros in Paris, Frankreich, und
Walldorf, Deutschland, verbes-
sert HCME weiterhin seinen Ser-
vice, so das Unternehmen.

Uber De Lage Landen

Die De Lage Landen Interna-
tional BV. mit Hauptsitz in Eind-
hoven/Niederlande ist ein inter-
nationaler Anbieter von Anlagefi-
nanzierungen. Sie ist eine
Tochtergesellschaft der nieder-
landischen Rabobank Group.

Mit Buros und Joint Ventures
in 20 Landern in Europa, Ameri-
ka, Australien und Neuseeland
hat sich DLL international auf
Vermodgensfinanzierungen  und
Lieferantenfinanzierungspro-

gramme spezialisiert, mit
Schwerpunkten in den folgenden
Bereichen: Materialumschlag
und Baumaschinen, Ern&hrung
und Landwirtschaft, Gesund-
heitswesen, Bluroausstattung, In-
formationstechnologie und Tele-
kommunikation. In den USA bie-
tet DLL auch private Label
Leasing Programme fur Banken
und eine breite Palette an Finan-
zierungsservices fur Leasingun-
ternehmen an.

In den Niederlanden offeriert
DLL eine breite Auswahl an Lea-
sing- und Handelsfinanzierungs-
produkten Uber die Rabobank
und auch direkt an. Diese Pro-
dukte beinhalten Leasing von
Baumaschinen und Ausrustun-
gen, Auto- und Nutzfahrzeuglea-
sing, ICT-Leasing und Handelsfi-
nanzierungen.

Im Jahr 2002 konnte DLL ei-
genen Angaben zufolge den
Umsatz auf 100 Millionen Euro
und den Gewinn auf 12,3 Millio-
nen Euro ausbauen.
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