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Dorn Lift feiert grof3e Erfolge in Deutschland ...

... mit den Hightech-Raupen-Arbeitsbithnen von Hinowa, so das
Unternehmen. Dorn Lift ist Exklusivvertreter des italienischen Ar-
beitsbithnenherstellers Hinowa fiir Osterreich und Stiddeutsch-
land und bietet seit 25 Jahren international eine grole Auswahl
moderner Arbeitsbithnen an. Zu den Kunden zihlt auch der re-
nommierte Arbeitsbithnenvermieter MPE aus Stuttgart, der in
einem Jahr gleich vier Arbeitsbithnen bei Dorn gekauft hat. Dies
ist nach Unternehmensangaben ein Beispiel fiir die dynamische
Entwicklung von Dorn Lift in den letzten Jahren.,Die Nachfrage
nach Hinowa-Raupen-Arbeitsbithnen war und ist sehr groR“, er-
lautert MPE-Geschiftsfiihrer Claus Engelhardt. ,Darum haben
wir uns nach und nach fiir die Anschaffung von insgesamt vier
Arbeitsbiihnen entschieden. Uns tiberzeugt die technisch ausge-
reifte und ausgezeichnete Qualitdt der Hinowa-Maschinen sowie
die gute Zusammenarbeit und die hervorragende Beratung von
Dorn Lift.“
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Gerd Kernbichler (i) von Dorn Lift bei einer Biihneniibergabe an Claus Engelhardt von
MPE.

Terex AWP ernennt neuen Regionalvertriebsleiter

Terex Aerial Work Platforms (AWP) hat Bernhard Kahn zum neuen
Regionalvertriebsleiter - Regional Sales Manager - fiir Deutsch-
land, Osterreich und der Schweiz ernannt. Dabei wird er fiir die
gesamten Vertriebsabldufe verantwortlich sein. Sein Hauptziel
ist es, die Produkt- und Marktprdsenz von Genie Industries, ein
Geschiftsbereich von Terex AWP, weiter auszubauen, heil$t es in
einer Pressemitteilung. Er berichtet direkt an Stein Adolfsen, Divi-
sional Sales Manager fiir Nordeuropa.

Als Regionalvertriebsleiter wird Bernhard Kahn eng mit seinem
neuen Vertriebsteam zusammenarbeiten, um den Genie-Kunden
qualitativ gute Genie-Arbeitsbiihnen und Teleskopstapler sowie
erstklassige und tatkréftige Unterstiitzung im deutschsprachigen
Raum zu bieten.

Seit gut 13 Jahren ist Bernhard Kahn in der Arbeitsbiithnenbranche
und seit 2000 bei Genie als Vertriebsreprasentant fiir Stiddeutsch-
land und Osterreich titig gewesen.

Bernhard Kahn hat zwei neue Vertriebsreprasentanten, Uwe Wie-
demeier und Markus Happ, einstellen konnen, die ihn in seiner
neuen Position unterstiitzen werden. ,Wir freuen uns, Uwe und
Markus im Team begriilen zu konnen. Unsere Kunden werden
ihre umfangreiche Vertriebserfahrung und ihr tief gehendes Ver-

Das neu Vertriebsteam der Genie Germany GmbH (v..n.r): Vertriebsreprisentant Uwe
Wiedemeier, Bernhard Kahn, Regionalvertriebsleiter fiir Deutschland, Osterreich und der
Schweiz, und Vertriebsreprdsentant Markus Happ.

standnis der Branche als deutliche Bereicherung zu schétzen wis-
sen”, kommentiert Bernhard Kahn.

Uwe Wiedemeier verfiigt iiber langjdhrige Vertriebserfahrung in
der Mobilkran- und Baumaschinenbranche und wird die Genie
Kunden in der nordlichen Hilfte Deutschlands betreuen.

Markus Happ wird fiir die Genie Kunden in der siidlichen Hélfte
Deutschlands zustidndig sein. Er besitzt tiber 14 Jahre Erfahrung
in der Vermietbranche.

MOBA starkt internationalen Marktauftritt

Der Aufsichtsrat der MOBA Mobile Automation AG in Limburg hat
am 1. Juli 2008 Dr. Holger Barthel, Alfons Horn und David Shelstad
als neue Mitglieder des Vorstands der MOBA AG bestellt und Vol-
ker G. Harms zum Vorstandvorsitzenden ernannt. Willibald Sehr
scheidet aus dem Vorstand aus und wird kiinftig den Unterneh-
mensbereich Innovationsmanagement aufbauen und verantwor-
ten.

Wie das Unternehmen mitteilt, geh6rt die MOBA AG zu den inter-
national fithrenden Herstellern von Sensor-, Mess-, Steuer- und
Regelungstechnik sowie Wiage- und Identifikationssystemen fiir
den mobilen Einsatz, wie sie beispielsweise in Baumaschinen,
Kranen oder auch Hubarbeitsbithnen verwendet werden. Die
Unternehmensgruppe konnte ihren Umsatz in den vergangenen
zehn Jahren von rund 11,9 Millionen Euro (1997) auf 41,2 Millio-
nen Euro (2007) steigern. In demselben Zeitraum wuchs die Perso-
nalstirke von 99 auf fast 300 Beschiftigte an. Die MOBA AG wurde
1972 von Paul Harms als Ingenieursbiiro in Steinbach bei Limburg
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gegriindet. Heute ist das
Unternehmen nach eige-
nen Angaben ein weltweit
gefragter Systemspezialist
und OEM-Ausriister.

»Der neu aufgestellte Vor-
stand ist eine Konsequenz
aus der zunehmenden In-
ternationalisierung  und
Globalisierung unseres Ge-
schifts”, erlautert der neue
Vorstandsvorsitzende Volker G. Harms. Neu bei der MOBA AG ist
Dr. Holger Barthel, Vorstand Produktion und Logistik. David Shel-
stad ist seit Oktober 2007 weltweit fiir den Vertrieb und das Marke-
ting im Geschiftsfeld Construction der MOBA AG verantwortlich
und wurde zum Vorstand Vertrieb und Marketing berufen. Alfons
Horn tibernimmt kiinftig den Vorstand Entwicklung.

Der neue Vorstand der MOBA Mobile Automation
AG (vl.n.r): Alfons Horn, Vorstand Entwicklung, Da-
vid Shelstad, Vorstand Vertrieb und Marketing, Dr.
Holger Barthel, Vorstand Produktion und Logistik,
Volker G. Harms, Vorstandsvorsitzender.

Biihnenmagazin BM Nr. 38 | 2008



ELEVANT Service jetzt zusatzlich im
Ruhrgebiet mobil

Und wieder wird das ELEVANT Service-Netz noch dichter ge-
kniipft: Dirk D6hring ist mit seinem nagelneuen ELEVANT Ser-
vice-Bus spez1ell fiir den GroBraum Ruhrgebiet zustandig.
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Unterwegs im Ruhrgebiet: Dirk Dhring mit seinem ELEVANT Service-Bus.

Haulotte Group ubernimmt Bil-Jax

Die Haulotte Group gibt die Akquisition von Bil-Jax durch seine
amerikanische Tochtergesellschaft bekannt.

In der Pressemitteilung betont Haulotte, dass der weltweite Hu-
barbeitsbiihnenmarkt durch starken Wettbewerb und schnelles
Wachstum geprégt ist. Zusammen werden Haulotte und Bil-Jax
eine wettbewerbsfahige Produktpalette anbieten, um die Bediirf-
nisse und Zufriedenheit der Kunden und Partnern noch weiter zu
steigern.

»Dieser Erwerb wird uns bei unserer zukiinftigen Geschéftsent-
wicklung helfen®, erkldrte Alexandre Saubot, Generaldirektor der
Haulotte Group. ,Die Akquisition erméglicht uns, unsere weltwei-
te Marktposition zu stdrken, unser Produktportfolio zu vergréBern
und einen Produktionsstandort in Nordamerika zu schaffen.“
»Wir haben den nichsten natiirlichen Wachstumsschritt unter-
nommen®, erlduterte Jeff Ott, CEO von Bil-Jax. ,Zusammen kon-
nen wir unseren Kunden jetzt eine zunehmend interessantere
Auswahl an Hohenzugangslosungen bieten. Zudem sind wir
durch die bessere Positionierung am Arbeitsbithnenmarkt kon-
kurrenzfahiger. Wir sind tiberzeugt, dass diese Verbindung mit der
Haulotte Group unseren Kunden und Industriepartnern grof3e-
ren Nutzen, eine bessere Auswahl und mehr Innovationen bieten
wird. Auerdem wird die Allianz das Produktangebot sowie unse-
re Position auflerhalb der USA erhéhen.“

Synergien erwarten die beiden Unternehmen insbesondere in
vier Bereichen: 1. Wirtschaftlich durch die starke Marktpositi-
on von Haulotte im Bereich Hubarbeitsbithnen und durch die
60-jdhrige Erfahrung von Bil-Jax als einer der fithrenden Herstel-
ler von Geriisten und Nischen-Arbeitsbithnen in Nordamerika.
2. Die Integration der Konstruktionsabteilungen und die Mittel,
Innovationen und Produktentwicklung zu erhéhen. 3. Rationali-
sierung der Geschéiftsabldufe durch die erhohte Kaufkraft und die
Beseitigung liberfliissiger Kosten. 4. Sowohl bei den Produkten als
auch in allen anderen Bereichen, wie beispielsweise Service, den
Kunden vollstindige Losungen im Hohenzugangssegment zur
Verfiigung stellen.

Beide Gesellschaften entwickeln zurzeit einen umfassenden Plan,
der sich auf die Integration des vereinigten Geschéfts konzen-
triert. Die Haulotte Group geht davon aus, dass diese Integration
bis Ende 2008 vollzogen sein wird.
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Ralf Kruse nach kurzer,
schwerer Krankheit gestorben

_I_

Ralf Kruse, bekannt als geschiftsfithrender Gesellschaf-
ter der CCK-Crane Cooperation Kruse GmbH, ist im Al-
ter von 46 Jahren am 10.7.2008 nach kurzer, schwerer
Krankheit in Berlin gestorben.

Nach einer Tétigkeit bei Krupp Wilhelmshaven griinde-
te der diplomierte Wirtschaftsingenieur 1990 zusammen
mit Lothar Winer die CCK GmbH und handelte mit ge-
brauchten Autokranen. 2004 iibernahm man die Unic-
Minikran-Vertretung fiir Deutschland. Er fiihrte dieses
Produkt erfolgreich in den Markt ein und wurde dafiir
2005 von Unic ausgezeichnet (siehe BM22/11/2005).

Die Erfolgsstory wurde 2006 jah unterbrochen als Ralf
Kruse wegen des Verdachtes der Steuerhinterziehung 14
Monate in Untersuchungshaft genommen wurde und
die CCK GmbH in die Insolvenz ging. Das 5-monatige
Verfahren platzte am 10.10.2007 wegen Befangenheit ei-
ner Schoffin, die in einem Brief an den Angeklagten ihre
Sympathie zum Ausdruck brachte. Das Verfahren sollte
in Kiirze neu aufgerollt werden.

Der Kranspezialist Ralf Kruse arbeitete nach eigenen An-
gaben gegeniiber dem BM an einem Comeback als Kran-
hindler und wurde von seiner schweren Krankheit vol-
lig tiberrascht. Melitta Konopka (Schoffin) schrieb iiber
Ralf Kruse in ihrem Brief: ,,... ich halte Sie fiir eine integre
Personlichkeit und fiir einen lieben, netten und groBzii-
gigen Menschen“ (TAZ.de. v. 13.11.2007)

Fahrzeugwerke GmbH

I."mﬁ

Spez ia

.von 11 m bis 27
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Im Rinschenrott 3a
D=-37079 Gottingen
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E-mail: infofesda-fahrzevgwerke. de
Internet: www.esda-fahrzeugwerke, de

5



Kurzmeldungen

Mietlift Arbeitsbiihnen GmbH
wird Teil der mateco-Gruppe

Anfang Juli iibernahm die mateco-Gruppe den regional titigen
Arbeitsbithnen-Vermieter Mietlift Arbeitsbithnen Vertriebs- und
Vermietungsgesellschaft mbH in Dormagen. Damit werden die
Geschiftsaktivitdten im Bereich Vermietung von Arbeitsbithnen
in der Region Rhein-Ruhr verstarkt.

Alle rund 100 Arbeitsbiihnen, die tiberwiegend fiir den industriel-
len Einsatz konzipiert sind, werden tibernommen, sdmtliche Ar-
beitspldtze bleiben erhalten. Mit diesem Zusammenschluss setzt
die mateco-Unternehmensgruppe ihre langfristig geplanten Ex-
pansionspldne weiter fort. Ziel sei eine planvolle und geradlinige
Expansion, die Marktchancen ausschopft, ohne Risiken einzuge-
hen.

Durch die Geschiftsiibbernahme der Mietlift GmbH wird das
bundesweite Niederlassungsnetz der Mateco AG im Raum NRW
durch einen zusitzlichen Standort in Dormagen erweitert. ma-
teco erzielt damit eine noch gréBere Ndahe zum Kunden und ein
deutliches Service-Plus. Die regionale Priasenz zahlt seit Jahren zu
den groflen Stiarken des Unternehmens mit Sitz in Stuttgart.

Der geschiftsfiihrende Gesellschafter der Mietlift GmbH, Norbert
Reinold, wird — nach tiber 20-jdhriger Geschiftstétigkeit in der
Branche - aus Altersgriinden aus dem Unternehmen ausschei-
den. Norbert Reinold und Wolfgang Roth, Vorstandsvorsitzender
der mateco AG, hatten sich bereits vor vielen Jahren auf einer Ge-
schiftsreise in die USA kennengelernt und erste Kontakte fiir eine
zukiinftige Kooperation der beiden Unternehmen gekniipft.

»von besonderer Bedeutung fiir unsere Kunden ist das hohe fach-
liche Know-how im industriellen Sektor, das die Firma Mietlift
am regionalen Markt verkorpert“, betont Roth. ,Wir kennen und
schitzen Norbert Reinold, der das Unternehmen in seiner Ge-
schichte hervorragend am Markt positionieren konnte.“

Bereits seit mehreren Jahren hat mateco sein Angebot auf die Be-
diirfnisse zahlreicher Branchen abgestimmt und kann nahezu in
jedem Geschiftsfeld mit sehr gepflegten und gewarteten Geréten

Ehepaar Reinold (Mietlift), Wolfgang Roth und Hans-Hasso Kersten (beide mateco) besie-
geln die Ubernahme vor Ort (v.r.n.l.).

und gut ausgebildetem Personal aufwarten. Mit der Ubernahme
der Mietlift GmbH wird das Branchenspektrum im industriellen
Sektor noch erweitert und um wertvolle Fachkenntnisse und Er-
fahrungen ergédnzt.

Die Kunden der Mietlift GmbH profitieren nach mateco-Angaben
in jeder Hinsicht von dieser Kooperation. Sie erwartet ein noch
grofleres Angebot an Arbeitsbiihnen fiir nahezu jeden Einsatz-
zweck, Service auf hohem fachlichem Niveau inklusive bundes-

SAIE 2008 mit neuer Thematik

Suditaliens grofite Baumesse eroffnet laut Veranstalter zur kom-
menden SAIE, die vom 15. bis 18. Oktober stattfindet, eine neue
Halle und tiberschreitet damit die 200.000 m2 Hallenfldche.

In dieser Halle 14/15 wird eine neue Thematik zusammengefasst
unter dem Titel SAIENERGIA. Die Italiener haben sich das Thema
Energie-Effizienz in Gebduden groR auf die Fahnen geschrieben.
Energiesparendes Bauen, erneuerbare Energien, Fotovoltaik, Erd-
wiarme, von Sonnenkollektoren betriebene Klimaanlagen, all dies
sind die Themen, die auf der SAIEENERGIA zu sehen sind.

Der Trend, die SAIE - die ja eine allgemeine Bau- und Baumaschi-
nenmesse ist — in klar abgegrenzte Themenbereiche zu gliedern,
wird somit fortgefiihrt. Nach STRUTTURA LEGNO (Holz am Bau),
LATERSAIE (Dachziegel), SAIEBIT (Bausoftware) und PRECAST
(Fertigteilbeton) ist die SAIEENERGIA nun der fiinfte eigenstin-
dige Sektor. Der Fachbesucher kann somit ganz gezielt zu den
einzelnen Sektoren gehen und dort ein komprimiertes und um-
fangreiches Produktangebot vorfinden. Einen Querschnitt von
Produktneuheiten, die zum ersten Mal ausgestellt werden, gibt
wiederum der Neuheitenguide. Ein wichtiges Instrument, wenn
sich der Fachbesucher insbesondere mit Innovationen beschéf-
tigt. Die SAIE ist bekannt fiir die Innovationsfreude ihrer italie-
nischen Aussteller.

weiter Verfiigbarkeit und moderner Technik.

Auch das Kongressprogramm

greift die neue Thematik auf.

Das kulturelle Herzstiick der

SAIE, die CUORE MOSTRA be-

fasst sich dieses Jahr mit dem

Thema Qualitdt und Energie

fir ein nachhaltiges Bauen.

Der Eroffnungskongress findet

bereits am Messevortag statt.

Referenten sind unter anderem &IE
erstrangige, international be-

kannte Architekten wie Will Al-

sop, Christoph Ingenhoven, Jaime Lerner und Chad Oppenheim.
Die Messe Bologna, die nach Mailand das grolte Messegeldnde
Italiens unterhilt, geht mit gutem Beispiel voran. Die erste Etappe
des Einsatzes von Sonnenenergie fiir das Messegeldnde beginnt
mit einer Abdeckung von Teilen der grofSten Halle mit Solarzellen
aufinsgesamt 600 m2. Die Messe Bologna benutzt eine Fotovoltaik-
anlage von Grid Connected, deren Solarzellen mit einer Neigung
von 30 Grad nach Siiden ausgerichtet sind.
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Power-Lift weiter auf Erfolgskurs Pirtek mit zweistelligem Umsatzwachstum

Trotz des laut Power-Lift GmbH allgemeinen leichten Riick-
gangs vermeldet das Unternehmen, UpRight Master Distribu-
tor Deutschland, steigende Verkaufszahlen. Verglichen mit dem
gesamten Vorjahr wurde bereits jetzt die Anzahl der verkauften
Gerdte tbertroffen. ,Die kontinuierliche und dabei realistische
Planung hat uns geholfen unsere Ziele fiir das Jahr 2008 in Zusam-
menarbeit mit unseren Kunden und Partnern zu erreichen und
weiter auszubauen®, so Holger Johan, Geschiftsfithrer der Power-
Lift GmbH.

Pirtek, ein fithrender mobiler 24-Stunden-Reparaturservice fiir
Hydraulikschlauchleitungen in Deutschland, steigert nach eige-
nen Angaben seinen Umsatz von 17,5 auf 21,4 Millionen Euro im
abgelaufenen Geschiftsjahr. Dies entspricht einem Zuwachs von
rund 22 %. Bis Ende 2008 soll die Zahl an Service-Centern auf 48
wachsen. Pirtek blickt auf sein bislang erfolgreichstes Geschifts-
jahr (04/2007 bis 03/2008) zuriick. So konnte nicht nur der Um-
satz weiter gesteigert, sondern auch die Zahl der Standorte von
= k. 37 auf insgesamt 42 ausgebaut werden. Die von Franchise-Part-
Harald Kuolt verstdrkt seit dem 01.08.2008 das Vertriebsteam der Power-Lift GmbH. nern gefithrten Betriebe bewegen heute insgesamt 170 mobile
Werkstattwagen und riickten im letzten Geschiftsjahr zu 84.921
Zudem wurde das bundesweite Servicenetzwerk mit weiteren Serviceeinsédtzen aus. So viele hatte es seit Griindung von Pirtek
Standorten (derzeit 22) erweitert. Im Vertrieb unterstiitzt sich die Deutschland im Jahr 1996 noch nie gegeben.
Power-Lift GmbH ebenfalls. Seit dem 01.08.2008 verstarkt Harald
Kuolt als weiterer Vertriebsmitarbeiter neben Bernd Pantlofsky,
der seit dem 01.01.2008 fiir das Unternehmen tétig ist, das Team.
Kuolt war in der Vergangenheit fiir Unternehmen wie Mobilift, Universal Leasing
Bertram und Haulotte erfolgreich tétig und verfiigt tiber entspre-
chende Erfahrung in der Branche. Das Team der Power-Lift GmbH
zdhlt jetzt neun Personen. Neben der UpRight Produktpalette und
den Sumner Montageliften plant Power-Lift weitere Produkte im
Bereich Zugangstechnik in ihr Vertriebsprogramm aufzunehmen.
»,Und das wird gar nicht so lange dauern®, verspricht Holger Jo-
han.
Der Betrieb in Erkrath bei Diisseldorf wurde jiingst vergrofert.
Neben einer iiberdachten Hallenfliche von etwa 2000 m? und
einer Biirofliche von mittlerweile circa 250 m? ist in Kooperati-
on mit der Schipper Industrieberatung ein voll funktionierendes
Schulungszentrum dazu gekommen.

/ Bedarf an

Mitarbeitervorstellung

Arbeitsbiihnen?
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Martina Harth ist fiir die Abonnemen-
tenbetreuung unserer Magazine: Kran-
magazin, Schwertransportmagazin und
Biihnenmagazin der KM Verlags GmbH
zustandig.

Bei allen Fragen rund um Ihr Abo steht
Ihnen Frau Harth montags, mittwochs

Profitieren Sie von unserer tiber 20-jahrigen Erfahrung im Bereich Leasing
von Arbeitsbiihnen. Wir realisieren bundesweit lhre Investitionsvorhaben
fiir neue oder gebrauchte Arbeitsbiihnen, Transport- und Zugfahrzeuge.

und freitags von 8.00 - 12.00 Uhr als Universal Leasing GmbH Besuchen Sie  Platformers’
kompetente Ansprechpartnerin unter der Rufnummern: Telefon (0821) 50202-23 uns auf den DAYS
+49 (0)6155/8781690 bzw. unter E-Mail: harth@kmverlag.de info@arbeitsbuehnen.de

zur Verfiigung.

www.ulg.com schnell flexibel kompetent
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