Leasin

Stefan Lechner, Sprecher
der Geschiftsfiihrung der
SiidLeasing GmbH im In-
terview.

Herr Lechner, was spricht spezi-
ell fiir Leasing in der Kran- und
Schwerlastbranche?

Investitionen in Krane gehen
schnell in die Millionen. Sie
miissen daher gut geplant sein.
Leasinggesellschaften sind Ob-
jektspezialisten. Die Vermietun-
ternehmen missen sich zudem
stindig auf die neuen Anforde-
rungen ihrer Kunden einstellen,
sei es durch neue Sicherheitsbe-
stimmungen oder Anforderungen
an die Krangrofle fir bestimmte
Aufgaben. Dies fiihrt zu kiirze-
ren Investitionszyklen, die in der
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Finanzierung & Versicherung

als treibende
Investitionskraft

Praxis durch flexible Finanzie-
rungsformen unterstiitzt und er-
moglicht werden. Krane und Ar-
beitsbithnen sind insgesamt sehr
wertstabil und entsprechend gut
wiederzuverkaufen. Das wissen
wir und kénnen die Leasingrate
fiir unsere Kunden entsprechend
- niedrig — gestalten. Mit Lea-
sing kann man ein Objekt nut-
zen, ohne das Eigentum daran zu
erwerben. Der Vorteil dabei ist
unter anderem, dass auf Zusatz-
sicherheiten wie Biirgschaften
oder Grundschulden verzichtet
werden kann.

Warum ist es fiir den Kunden
vorteilhaft, iiber Sie zu leasen?

Wir haben gute Kontakte zu Her-
stellern und Lieferanten. Dadurch
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Die ACTIVA Automobil-Service GmbH
ist neuer BF3-Stiitzpunkt

Unsere Serviceleistungen:
* BF3-Neuanlagen
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ACTIVA AUTOMOBIL-SERVICE GMBH

Zur Heide 9
46325 Borken

Herr Laszlo Kocsis Offnungszeiten: Mo. - Fr.

08:00 - 12:30 Uhr
Mobil: 0151/12 14 62 84 13:15 - 16:00 Uhr
Tel.. 02861/666 42
Fax: 02861/604117

Mail:  info@activa-automobilservice.de

www.activa-automobilservice.de
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koénnen wir bei der Umsetzung
der Investitionen optimal un-
terstiitzen. Die StidLeasing ist in
der Schwerlastbranche einer der
Marktfiihrer!

Und wir sind flexibel: Nehmen
Sie die Kranbranche als Beispiel
mit ihren saisonalen und wetter-
bedingten Schwankungen. Hier
kénnen wir die Leasingraten so
anpassen, dass sie dem Cashflow
des Kunden entsprechen - also im
Sommer hoher sind als im Winter.

Und was wiinschen Sie sich fiir
die Zukunft?
Dass wir unsere Kunden weiter-

hin gemifd unserem Credo ,,Man
least viel Gutes tiber uns“ tiber-
zeugen konnen!

—Anzeige -

Stefan Lechner, Sprecher der
Geschdftsfiihrung StidLeasing

Kontakt:

SiidLeasing GmbH
Telefon: 0711 12710
www.suedleasing.com
info@suedleasing.com

FaseropLik

Faseroptik Henning GmbH

FASEROPTIK HENNING GMBH

Neumarkter StraRRe 29
90584 Allersberg

Herr Sven Henning
Tel. 09176850

Fax: 09176 58-70
Mail:

www.faseroptik-henning.de

Faseroptik Henning Gmbk

Offnungszeiten: Mo. - Fr.
08:00 - 16:30 Uhr

kontakt@faseroptik-henning.de

37





