Finanzierung & Versicherung

Objektbezogene Finanzierungen:

Von Mittelstand zu
Mittelstand

Die S.D.L. Siiddeutsche Leasing AG bietet Finanzdienstleistungen. Das besondere dabei: das Unternehmen ist
familiengefiihrt und nicht borsennotiert. Zu den Kunden zdhlen nicht nur groRe Konzerne, sondern insbesondere
der Mittelstand steht im Mittelpunkt.

»Individuell - sicher - profes-
sionell“ - diesen Slogan hat sich
die S.D.L. Siiddeutsche Leasing
AG zur Aufgabe gemacht. Das
familiengefithrte Unternehmen
hat sich auf Leasing, Finanzie-
rung und Mietkauf von Bauma-
schinen, Krine, Maschinen und
Anlagen spezialisiert und sieht
sich als Alternative zu den grof3-
en Leasinggesellschaften. Dabei
gibt sich die S.D.L. Siiddeutsche
Leasing AG bankenuntypisch
und direkt - fiir Kunden, die
Grofies bewegen.

Eine auf die individuellen Be-
diirfnisse der Kunden ausgerich-
tete Betreuung und Beratung gibt
es inklusive. Ein Garant dafiir

,Gerade in den langen Wintermonaten friert die
Liquiditat in der Baubranche empfindlich ein.
Wir haben ein Vertragswerk entwickelt,
wodurch wir unseren Kunden saisonale Raten-
anpassungen anbieten, um finanzielle Engpdsse
zu vermeiden.”

Andreas Mtiller, Generalbevollmdchtigter der S.D.L.

sind die umfassenden Branchen-
kenntnisse, die sich das Unter-
nehmen im Laufe der Jahre ange-
eignet hat.

Der Firmensitz der S.D.L.
Stiddeutschen Leasing AG liegt
im bayerischen Elchingen nahe

i
T

Firmensitz der S.D.L. Siiddeutschen Leasing AG in Elchingen nahe Ulm.
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Ulm. 2009 wurden die neuen Ge-
schiftsrdume im eigens dafiir ge-
bauten Firmengebaude bezogen.
Der imposante Bau in der Orts-
mitte wird von derzeit 24 Mitar-
beitern mit Leben gefiillt. Spezi-
alitdt der Firma ist die schnelle

Andreas Miiller, Generalbevollmdchtigter
der S.D.L.
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und vor allem unbiirokratische
Abwicklung von Investitionen
bis 200.000 Euro - ganz ohne
Einreichung von Bilanzen.
Investitionen dartiber hinaus
werden mit den Kunden indivi-
duell abgestimmt und angepasst.
Als nicht borsennotierte AG
hélt die Familie Miiller alle An-
teile am Unternehmen und steht
somit fiir Flexibilitdt und klas-
sisches Unternehmertum. Zu den
Kunden der S.D.L. Siiddeutschen
Leasing AG gehoren klein- und
mittelstindische Unternehmen
genauso wie grofle DAX-Kon-
zerne.
Fir das Baugewerbe gel-
starke, saisonal bedingte
Schwankungen, die einen lan-
gen finanziellen Atem voraus-
setzen. Da muss die Liquiditit
mitunter heftige Einbuflen hin-
nehmen. Auf diese Anforderung
hin konnte ein Vertragswerk
entwickelt werden, das auf genau

ten

Spezialitdt: unbtiro-
kratische Abwicklung
von Investitionen bis
200.000 Euro—ganz
ohne Einreichung von
Bilanzen.

diese Schwankungen angepasst
wurde. Die S.D.L. Siiddeutsche
Leasing bietet saisonale Raten-
anpassungen und stiitzt dadurch
die Liquiditit der Kunden. So
lasst sich das Investitionsrisiko
der benétigten Baumaschinen
senken.

Weitere Vorteile der Finan-
zierung sind unter anderem
freibleibende Banklinien, steu-
Absetzbarkeit,
neutralitit und die Aufteilung
hoher Anschaffungskosten auf
iiberschaubare Raten. Fiir Inves-
titionsanfragen bis 200.000 Euro
bekommen Kunden innerhalb 24
Stunden Riickmeldung.

Grof3projekte mit hoheren
Investitionsvolumen bis zu 50

erliche Bilanz-

Millionen Euro werden indivi-
duell gepriift und mit den Vor-
stellungen des Kunden abge-
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stimmt. Wie das Unternehmen
betont,
rungsmodell in den Mirkten gut

wird dieses Finanzie-

aufgenommen, sodass das Inves-
titionskontingent im Bausektor
erneut aufgestockt wurde.

Durch das gut aufgestellte
Vertriebsteam werden Kunden
auf Augenhohe beraten und
profitieren von abgestimmten
Finanzierungslésungen. Seit An-
fang 2011 steht mit Wolfgang
Butz ein neuer Vertriebsleiter
an der Spitze der Vendorenab-
teilung. Wolfgang Butz kann
auf tiber 25 Jahre internationa-
le Erfahrung auf den Gebieten
Sonderfahrzeuge, Transport und
Logistik, Baumaschinen und
Projektleitung zurtickblicken.

Umfassendes Know-how ist
somit garantiert. Seinen beruf-
lichen Werdegang startete Wolf-
gang Butz bei der Liebherr
GmbH in Ehingen, tibernahm
dann die technische Leitung
der Krupp Industrietechnik und
fithrte die Geschifte der Iveco
Stidwest Nutzfahrzeuge GmbH
an.

Nambhafte Unternehmen aus
der Branche sichern sich bereits
mit den Finanzdienstleistungen
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Herr Wolfgang Butz, Ansprechpartner fiir Baumaschinen, Krine, Nutzfahrzeuge und
Maschinen.

der S.D.L. Siiddeutschen Leasing
ihre Liquiditdt. So wurden un-
ter anderem bereits eine Stein-
schredder-Anlage, verschiedene
Kranarten, Hebebithnen und
Baumaschinen, aber auch Nutz-
fahrzeuge finanziert.

»Die Begeisterung treibt uns
an. Jeder Kunde hat individu-
elle Anforderungen, die es zu
verstehen und umzusetzen gilt.
Spannende Projekte sind also ga-
rantiert®, so Wolfgang Butz, Ver-
triebsleiter Vendoren, abschlie-

Bend.

Mitarbeiter der S.D.L. Siiddeutschen Leasing AG sind auch vor Ort aktiv. Hier wird eine Baustelle inklusive der finanzierten Objekte
besichtigt.
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